Anmeldung / Unterlagenbestellung

D ;Q_ ich melde mich an fur das Seminar ,Angemessener
vs. spekulativer Preis im Bauwesen”

Termin

|| Ja, ich melde mich an fiir die Fachtagung
,Claim-Management in GroBprojekten”

Termin

D ,_Q. ich bestelle die Seminarunterlage zu 40 % der Seminar-
gebuhr, daich an der Teilinahme verhindert bin.

Titel des Seminars

Seminarunterlagen kénnen nicht retourniert werden!
... und bin einverstanden, dass meine Daten elekironisch gespeichert werden und ich per Fax/
E-Mail Uber weitere Veranstattungen informiert werde. Als Gerichtsstand wird Wien vereinbart.
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TERMINE /IHRE INVESTITION

Termine  24. April 2015
ARS Seminarzentrum, SchallautzerstraBe 2-4, 1010 Wien
20. Oktober 2015
ARS Seminarzentrum, SchallautzerstraBe 2-4, 1010 Wien
Uhrzeit jeweills von 9.15 - 17.15 Uhr

Investition je € 460,-

inkl. Seminarunterlage, BegriBungskaffee, Erfrischungsgetréinken, Mittagessen und exkl, 20 % USt,
Anmeldungen werden in der Reihenfolge des Einfreffens und nach MaBgabe freier Platze
berlcksichtigt. Wir ersuchen Sie, nach Erhalt der Rechnung die TeilnahmegebUhr bis zum
Seminartermin zu Uberweisen. Die Rechnung wird per E-Mail versendet.

PREISSTAFFELUNG

€ 370,- ab der/dem 3. Teiinehmerln eines Unternehmens
€ 415,- furdie/den 2. Teilnehmerln eines Unternehmens
€ 460,- furdie/den 1. Teilnehmerln eines Unternehmens
20 %* fUrRA-Konzipientinnen, WT-Berufsanwdérterinnen, NO-Kandidatinnen

*ErmdéBigung nur gegen Vorlage von Legitimation/Bescheid. ErmdéBigungen, Rabatte, Frihbucher-
bonus efc. sind nicht addierbar!

STORNO

Bitte halben Sie Versténdnis, dass bei Stornierungen ab 14 Tage vor Seminarbeginn 50 % des Seminar-
betrages, bei Stomierungen oder Nichterscheinen am Veranstaltungstag die volle Gebuhr in
Rechnung gestellt wird. Bei jeder Stornierung betrégt die Bearbeitungsgebuhr € 40,-. Bei einer Um-
buchung auf einen Folgetermin bleibt die urspriingliche Rechnung inkl. der Falligkeit gultig. Zusétzlich
wird eine Gebuhr von € 20,- exkl. USt. (cqusgenommen am Seminartag: 15 % Aufschlag) in Rechnung
gestellt. Stornierungen kénnen ausschlieBlich schriffich entgegengenommen werden! Selbstver-
sténdlich kénnen Sie jedoch gerne eine Ersatzperson nominieren. Die Veranstalter behalten sich vor,
Seminare aus wichtigen Griinden zu verschieben sowie Programmdnderungen vorzunehmen.

ANMELDUNG / INFORMATION

Projektorganisation: Carina Osterreicher
Inhalt / Konzeption: Susanne J&ckel

&) 4+4317138024-14 ‘BB +4317138024-27

(@ office@ars.at
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24. April 2015, Wien
20. Oktober 2015, Wien
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Von den Besten lernen.



Angemessener vs. spekulativer Preis

im Bauwesen

IHR NUTZEN

Offentliche Aufraggeber sind nach dem BVergG
verpflichtet, Angebote auf deren Preisangemessenheit zu
prufen. Dabei ist vom Auftraggeber zu kiGren, ob ein Preis
spekulativ (und daher nicht angemessen) ist oder nicht.
Diese Einschd&tzung erfordert nicht nur kalkulatorisches
Fachwissen, sondern auch Kenntnis der gesetzlichen
Rahmenbedingungen sowie praktische Erfahrung in die-
sem Bereich.

Im Rahmen des Seminars erhalten die Teilnehmerinnen
einen Uberblick Uber die aktuelle Gesetzeslage und
Judikatur beztglich angemessener und spekulativer Preise.
Weiters werden Mdoglichkeiten dargestellt, wie man
spekulative Preise erkennen kann und wann ein Preis als
spekulativ anzusehen ist. Anhand von Beispielen wird
aufgezeigt, wie man spekulative Preise vermeiden kann.

Das Seminar zeichnet sich besonders durch seinen Praxis-
bezug aus. Es werden gemeinsam mit den Teilnehmerinnen
Fallbeispiele aus diversen Entscheidungen sowohl aus
rechilicher als auch aus bauwirtschaftlicher Sicht
aufgearbeitet und diskutiert.

REFERENTEN
DI J6rg Ehgartner

Prufer des Rechnungshofes, Abteilung Bauangelegenheiten;
Consultant ECC Projektconsult GmbH (Themenschwerpunkt
bauwirtschaftliche Beratung): FH-Lektor und Vortragender.

RA Dr. Bernhard Kall

Partner bei MUller Partner RAe, Schwerpunkte: Vergaberecht,
Bauvertragsrecht, umfassender rechtlicher Bauprojekt-Support
von Angebotslegung bis zur Schlussrechnung; Abstimmung
rechtlicher und bauwirtschaftlicher Problemstellungen; Vortrags-
und Publikationstatigkeit.
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SEMINARINHALTE

e

Rechtliche Grundlagen BVergG
- Preisangemessenheit aus vergaberechtlicher Sicht
- Wann hat eine vertieffe Angebotsprufung stattzufinden?

- Betriebswirtschaftliche Erklér- und Nachvollziehbarkeit
eines Preises

Bauwirtschaftliche Grundlagen
- Grundlagen Kalkulation K3, K4, Ké und K7

- Welchen gesetzlichen Spielraum hat der Bieter
bei seiner Preisgestaltung?

Spekulation aus Sicht des Bieters

Moglichkeiten der Spekulation

Risiken und Vorteile fUr den Bieter

Mogliche Argumentationen bei spekulativen Preisen

Zuldssigkeit von 0 €-Preisen

Prifung der Angebote aus Sicht des Auftraggebers

Pflichten des offentlichen Auffraggebers

Maéglichkeiten der Uberpriifung

Aufkl&rungsgespréche mit den Bietern

Aufklarungspflichten der Bieter

Praktische Beispiele
- Einzelfdlle aus der Baupraxis

- Enfscheidungen der Vergabenachprufungsbehoérden

WER MUSS INFORMIERT SEIN

v Offentliche Auftraggeberinnen

v Sektorenauffraggeberinnen

AN

Auftragnehmerinnen,
die im Bereich des Vergaberechts tdtig sind

Architektinnen, Ingenieurkonsulentinnen
Rechtsabteilungen

Einkauf, Beschaffung

Unternehmen des Bauhaupt- und Baunebengewerbes
Bauabteilungen, Baudirektionen

Geschdftsfihrung, Flhrungskrdfte

Kalkulantinnen

AN N Y T W N NN

Personen, die mit der Erstellung von Ausschreibungsunter-
lagen und der Prifung von Angeboten konfrontiert sind

SEMINARHINWEIS

Fachtagung Claim-Management
in GroBprojekten
nach den ®NORMEN B 2110 & B 2118

Referenten RA DDr. MULLER, Mag. HUSSIAN
Dr. WACH, DI SOMMERAUER

Nutzen Anhand praktischer Tipps wird die Aufbereitung von
Claimsinrechtlicher und bauwirtschaftlicher Hinsicht
erleichtert. DarUber hinaus werden neue Formen des
Claim-Managements, wie das Partnerschaftsmodell,
dargestellt. Ein weiterer Schwerpunkt liegt auf der
Stellung des Generalunternehmers im Spannungs-
feld zwischen Bauherren und Subunternehmern.

Termine 27.04.15, Wien | 22.02.16, Wien

Investition € 540,- exkl. USt.




